
Daimler Mobility AG ist international mit rund
13'000 Beschäftigten in 40 Ländern tätig. Als
Schweizer Ländergesellschaft agiert Mercedes-
Benz Financial Services Schweiz AG im Markt als
bankenunabhängige Finanzierungsgesellschaft
von Mercedes-Benz Produkten gegenüber
dem Schweizer Mercedes-Benz Vertriebsnetz und
den Mercedes-Benz Kunden. Mercedes-Benz
Financial Services Schweiz AG bietet eine Vielzahl
von interessanten Finanzdienstleistungen an:
Händlerfinanzierungen, Leasing und Finanzierung
von Personenwagen und Nutzfahrzeugen für
Privat- und Firmenkunden, Fahrzeugflotten sowie
Versicherungen.

Deine Aufgaben und Lernfelder 

Support des Sales Team und der Key Account
Manager im Tagesgeschäft
Du bist die Schnittstelle zwischen dem
Aussendienst und Innendienst
Themenabstimmungen mit allen Abteilungen
bringt eine spannende Aufgabenvielfalt mit sich
Du bekommst einen breiten und schnellen
Gesamtüberblick im Sales Bereich, der Dir
ermöglicht, eigenständig zu arbeiten und dein
Know-how zu erweitern
Selbstständige Projektarbeit zur
Prozessoptimierung
Unterstützung im First-Level-Support für das
neue Point of Sales System

Dein Profil und eine Erfahrungen 

Studium auf Ebene Bsc idealerweise im Bereich
Sales & Marketing oder praktische Erfahrung in
einer entsprechenden Abteilung
Interesse und Affinität zur Branche Automobil /
Leasing / Finanzierung 
Zahlenflair
Sehr gute IT – Anwenderkenntnisse
Sehr gute Sprachkenntnisse Deutsch und
Französisch, Italienisch von Vorteil
Teamplayer mit einer „Can Do“ Attitude
Kommunikativ, strukturiertes und
kundenorientiertes Arbeiten 

Die jährliche Entschädigung für das Praktikum liegt
zwischen CHF 25'200.- und CHF 36'000.- 

Be bold. Act now!

Wir freuen uns auf Deine Online-Bewerbung.

Wir suchen Dich für eine Dauer von 12 Monaten als

Praktikant Sales (m/w/d) 100%

Financial Services


